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GENERASJONER: Søsknene Kirsti Vangbo Larsen og Terje 
Vangbo tar bedriften videre. Pappa Arne og mamma Tone 
(innfelt) etablerte firmaet i 1970.

§§ Vangbo AS jubilerer
§§ Amerikansk og eksos
§§ Først far og mor, nå barna

aktisk ble Terje født 
samme år som 
selskapet ble 
etablert. Terje så 
dagens lys i 
september 1970, og 
i desember samme 

år ble Arne J. Vangbo AS 
etablert.

- Pappa jobbet i et motor-
relatert firma, men han hadde 
en gründersjel, sier Kirsti 
Vangbo Larsen som ble født i 
1974.

Søsknene så ikke voldsomt 
mye til pappa Arne i uke  dagene 
da de vokste opp på Høybråten 
i Groruddalen i Oslo. Salg på 
den tiden innebar ofte å sette 
seg i bilen på mandag, for å 
returnere til familien på fredag. 
Mamma Tone holdt orden på 
regnskap, kontor (hjemme i 
begynnelsen), telefoner og 
barna.

Starten
Veien inn i selskapet var litt 
ulik for Terje og Kirsti. Begge 
hadde selvsagt hatt jobb der i 
mange sommerferier. Og endel 
kvelder og helger ble brukt til 
jobbing for firmaet. Etter 
videre gående skole ville Terje 
prøve ut hvordan det var å 
jobbe i bedriften på full tid, og 
han har blitt der siden.

- Jeg begynte i 1994, men 

ville prøve litt annet også. Etter 
hvert landet jeg på at det ville 
være dumt å la være å jobbe i 

familiebedriften. Eksosutstyr 
og slangeklemmer er kanskje 
ikke det man er mest interes-
sert i som ung jente, men 

interesse kommer med 
 erfaring, sier Vangbo Larsen 
som har jobbet fast i familie-
bedriften siden 2001.

Selskapets utvikling
Tone (75) og Arne (80) utviklet 
selskapet over mange år, og 
tross både oppturer og 
nedturer, vokste selskapet 
gradvis. Det gikk fra oppstart 
med hjemmekontor, til å leie 

lokaler på Kjelsås og Økern, til 
å investere i deler av et forret-
ningsbygg på Kløfta i 1984. 
Noen år senere tok Vangbo 

over hele bygget på 1000 m2.
Nå er det Terje og Kirsti som 

har ansvaret, og de har tatt 
selskapet videre og fulgt egne 
strategiske valg. Ett av disse 
var å kjøpe lager- og distribu-
sjonstjenester av Distribusjons-
partner AS som holder til på en 
næringspark på Skjetten som 
er litt nærmere Oslo. Da det 
viste seg at det var tilgjengelig 
kontorlokaler i samme bygg på 
Skjetten, flyttet Vangbo AS like 
gjerne alt dit og leide 
Kløfta-anlegget ut til andre.

- Vi så at det var blitt for 
kostbart å drifte eget lager. 
Nå leier vi disse tjenes-
tene, og Distribusjons-
partner AS gjør en veldig 
god jobb, sier Terje 
Vangbo.

Han humrer litt over 
ting de fant da de flyttet 
lageret fra Kløfta sist høst. 
Etter et langt liv med 

F

FAMILIEBEDRIFTEN ER 
BLITT 50 ÅR
SKJETTEN: - Vi har fortsatt kunder som har handlet 
av oss siden 70-tallet, sier Terje Vangbo. Nå er det 
han og lillesøster Kirsti som styrer eksosspesialisten 
Vangbo AS som foreldrene Arne og Tone startet for 
50 år siden.
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EKSOS: Et meget bredt utvalg av deler til eksosanlegg har alltid vært sentralt i 

driften til Vangbo AS. Her viser Terje et gromt rør i krom.

Mange som sliter med å finne deler, 
nesten uansett hva det er, får høre at 

«ring til Vangbo» og sjekk
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lagerføring av amerikanske 
produkter, kan man miste litt 
oversikt, og det dukket opp 
enkelte varer fra 80-tallet. 
Disse produktene fikk en 
annen adresse enn Skjetten, for 
å si det slik.

Fra golf til eksos
Produktspekteret Vangbo har 
lager- og markedsført, har vært 
bredt gjennom 50 år. Faktisk 
begynte Arne Vangbo med 
sikteduker og filtre, men det 
forsvant etter hvert ut av sorti-
mentet. Amerikanske klær og 
golfkøller har også vært innom 
produktkatalogene, men kun en 
kort periode. Det som imidlertid 
nesten alltid har vært i katalo-
gene, eller nå på nettsiden, er 
universale eksosdeler, lyddem-
pere, slanger og tilhør ende 
utstyr. Sortimentet i dag består 
forøvrig av alt fra lufthorn, elek-
trisk oppvarmede vindusviskere, 
varme- og støyisolasjon, trykk-
luftlyddempere, og det grom-
meste av eksosdeler. Ser du en 

gammel amerikansk lastebil på 
veien, skal du slett ikke utelukke 
at denne har noen deler fra 
Vangbo AS som glinser godt.

- Mange som sliter med å 
finne deler, nesten uansett hva 
det er, får høre at «ring til 
Vangbo» og sjekk. Det er veldig 
hyggelig, sier Terje Vangbo.

Selskapet importerer deler fra 
15-20 leverandører i USA. 

USA-fokuset har med utvalg, 
kvalitet og samlet «shipping» å 
gjøre. Selvfølgelig kan de ordne 
hasteleveranser med flyfrakt, 
men delene fra leverandørene 
samles hovedsakelig i Ohio og 
sendes med sjøcontainer for å få 
ned kostnadene.

- Med amerikanske leveran-
dører må vi alltid må ha mye på 
lager. Kanskje mer enn vi bør, 

NYE LOKALER: Sist høst fikk Vangbo AS nye lokaler som Kirsti 
og Terje har som fast base.

KLÆR: Vangbo hadde i en 
kort periode agenturet på 
Carhartt. Dette er et veldig 
«hot» klesmerke i dag.

GROMT: Mange lastebiler 
rundt i hele landet er blitt 
«jazzet» opp med gromme 
rør og utstyr fra Vangbo.

OMFATTENDE: Firmaet har mange leverandører fra USA. Her 
er brosjyrer fra noen av dem.

ANLEGG: Også en del anleggsmaskiner er utstyrt med eksos-
deler fra Skjetten-firmaet.

men det er viktig for oss å kunne 
levere raskt ut til kunder. Det er 
vår styrke, sier Terje Vangbo.

Doosan og Øveraasen
På kundelistene til Vangbo AS, 
finner man alt fra lastebilimpor-
tørene, en rekke påbyggere, slan-
geleverandører som Tess,  
verksteder, fabrikker, transport-
selskap, landbruket og fiskebåter.

- Og så har du entusiastene 
som vil sette sammen et nytt 
eksosanlegg, eller reparere et 
gammelt. Det er kanskje de aller 
morsomste oppdragene vi kan 
hjelpe til med, sier Terje Vangbo.

- Det er økende med henven-
delser fra bønder også. Vi ser at 
det nå er mange gårdbrukere 
som ønsker å oppgradere 
eksosanlegget på sine trak-

torer. Gjerne med blanke rør i 
litt større diameter, sier Kirsti.

På listen over kunder står 
også dumperfabrikken til 
Doosan i Elnesvågen og 
snøfreserprodusenten 
 Øveraasen på Gjøvik. Det er 
særlig det tunge segmentet, 
anlegg og transport, Vangbo 
har spesialisert seg på.

- Hva sier foreldrene deres 

om hvordan selskapet er blitt?
- De har laget et godt 

grunnlag, og er fornøyde og 
stolte av hva det nå er blitt til. 
Vi har fått et finslipt maskineri 
og kjenner systemet godt. Det 
er lettere å introdusere nye 
produkter i markedet nå, og vi 
har lært å unngå de største fall-
gruvene, sier Terje Vangbo.

LEI UTSTYRET DITT HOS OSS!
vi garanterer kvalitet og god service til enhver tid!

www.sorbyutleie.no
Din leverandør av utstyr enten det er hjullaster, festivaltelt, byggegjerde eller batteridrill


